
 

Werde Teil unseres Teams! 

Du bist ein Organisationstalent, behältst in stressigen Situationen den Überblick, hast Spaß an der Kommunikation mit 
Kunden und idealerweise erste Erfahrung im Assistenzbereich? Dann suchen wir dich! 

SEGGER Microcontroller GmbH ist ein international führender Anbieter von Entwicklungswerkzeugen und 
Softwarelösungen für Embedded Systems. Mit unserer Firmenzentrale in Monheim am Rhein, in unmittelbarer Nähe zu 
Düsseldorf, sowie Niederlassungen in den USA und China unterstützen wir namhafte Unternehmen aus den Bereichen 
Consumer Electronics, Industrie, Automotive und Healthcare dabei, innovative embedded Applikationen zu entwickeln. 

Wir wachsen kontinuierlich, und suchen für unsere Zentrale zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine: 

Teamassistenz im Sales-Bereich (m/w/d) (Vollzeit) 

Deine Aufgaben: 

• Administrative und organisatorische Unterstützung des Sales-Teams 
• Koordination von Terminen, Meetings und Reisetätigkeiten 
• Vorbereitung von Sales-Präsentationen, Angeboten und Vertriebsreports 
• Eigenverantwortliche Bearbeitung von Sales-Fällen inkl. Aufbereitung von Kundendaten 
• Proaktive, eigenständige Kommunikation mit Kunden, Halbleiterherstellern und den SEGGER-Entwicklungsteams  
• Pflege und Aktualisierung von CRM-Daten 
• Erstellung von Departements- und Monatsberichten 
• Schnittstelle zu Marketing, Produktmanagement, Kundenservice 
• Organisation von Kundenterminen, Events und Messen 
• Bearbeitung von Kundenanfragen und Angebotsnachverfolgung 

Dein Profil: 

• Eine abgeschlossene kaufmännische Berufsausbildung oder ein vergleichbares Studium 
• Eine strukturierte und gut organisierte Arbeitsweise sowie gute Kommunikationsfähigkeit 
• Begeisterung für den Vertrieb und Freude an Kundenkontakten 
• Fließende Deutschkenntnisse in Wort und Schrift, sichere Verständigung auf Englisch in Wort und Schrift 
• Sicherer Umgang mit MS Office und Vertrautheit mit ERP und CRM Systemen 
• Motivation Umsatzzahlen zu steigern und dich persönlich weiterzuentwickeln 
• Bereitschaft Verantwortung für Kunden zu übernehmen 

Das bieten wir Dir:  

• Eine Festanstellung in Vollzeit bei überdurchschnittlicher Vergütung 
• Betriebliche Altersvorsorge, Beteiligung am Unternehmenserfolg 
• Firmenwagen mit Privatnutzung (optional) 
• Eine angenehme Arbeitsatmosphäre in kleinen Teams und ein kollegiales Umfeld mit flachen Hierarchien 
• Entwicklungs- und Aufstiegsmöglichkeiten 
• Einen sicheren, modern ausgestatteten Arbeitsplatz im firmeneigenen, modernen Bürogebäude im Grünen mit 

kostenfreien Parkplätzen und bester Verkehrsanbindung 
• Weihnachtsfeiern & Sommerfeste und zahlreiche weitere Benefits wie Mobiltelefon & Firmenfahrrad 
• kostenfreie Getränke, frisches Obst, einen hauseigenen Fitnessraum und eine schöne Außenterrasse, damit man die 

Pause auch draußen verbringen kann 



Mehr über SEGGER als Arbeitgeber findest Du auf unserer Website: 

https://www.segger.com/jobs/ 

Interesse geweckt? 

Dann freuen wir uns auf Deine aussagekräftige Bewerbung mit Angabe Deiner Gehaltsvorstellung und Deines 
möglichen Eintrittstermins per E-Mail an jobs@segger.com. 
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